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Sales Representative

Ben jij een commercieel talent met een passie voor hout? Krijg jij energie van het uitbouwen van langdurige
relaties en het scoren van nieuwe projecten?
Voor CRAS zoeken we een gedreven Sales Representative die onze business verder ontwikkelt en ons kwalitatieve

product gamma op de kaart zet in de grote regio rond Oostende.

Als gezicht van CRAS combineer je jouw commerciéle flair met technisch inzicht.
Je rapporteert direct aan de External Sales Manager en krijgt de vrijheid om jouw regio als een echte ondernemer te
beheren.

Wat zal je doen?

Je gaat actief op zoek naar nieuwe klanten en prospecten in jouw regio om de marktpositie van CRAS te

versterken.
e Je onderhoudt regelmatig contact met bestaande klanten en bouwt duurzame langetermijn relaties op.

e Je geeft deskundig commercieel en technisch advies, denkt proactief mee met de klant en biedt

maatwerkoplossingen aan.

e Je vertegenwoordigt CRAS op beurzen en netwerkevents, en werkt intern nauw samen met Shop Managers

en Internal Sales Advisors.

e Je registreert al je commerciéle data, klantbezoeken en leads correct in Salesforce en volgt offertes en orders

nauwgezet op.

e Je analyseert continu je verkoopstatistieken (omzet, marges, orderintake) en stuurt bij waar nodig om je

targets te behalen.

Met andere woorden: Jouw voornaamste missie is het actief genereren van nieuwe klanten, terwijl je bestaande

relaties onderhoudt en CRAS vertegenwoordigt.

Ben jij de Woodbeliever die we zoeken?
e Je bent een geboren commercieel talent met affiniteit in onze sector
e Je hebt een enorme commerciéle drive, overtuigingskracht en een luisterend oor voor de klant
e Je hebt een passie voor prospectie en het binnenhalen van nieuwe klanten
e Je bouwt graag duurzame klantrelaties en hebt een servicegerichte ingesteldheid
e Je beschikt over het analytisch vermogen om marktcijfers om te zetten in concrete actieplannen

e Je beschikt over een bachelor diploma of bent gelijkwaardig door ervaring - bij voorkeur in een commerciéle

richting of technische richting (vb.: houttechnologie)



e Je hebt minimaal 2 jaar saleservaring, 6f je bent een enorm gedreven schoolverlater met een sterke

technische achtergrond in de houtsector

e Je spreekt vloeiend Nederlands en vlot Frans

Wat mag je van ons verwachten?

Bij CRAS kom je terecht in een warm, ambitieus familiebedrijf waar hout in ons DNA zit.

We geloven in ondernemerschap en geven je de vrijheid en het vertrouwen om jouw regio succesvol uit te bouwen.
Daarnaast mag je rekenen op:

e Een competitief salarispakket, aangevuld met een bedrijfswagen, maaltijdcheques, een groepsverzekering,

een gsm & een onkostenvergoeding
e De mogelijkheid om je loonpakket nog te optimaliseren via ons cafetariaplan na 6 maanden in dienst
e Een 39.5 urenweek = 20 verlofdagen + 9 dagen extra verlof
e FEen smartphone en laptop/tablet, zodat je zowel on the road als thuis of op kantoor vlot kan werken

® Een warm welkom met een grondige opleiding over onze producten en systemen. Ook daarna blijven we

investeren in jouw persoonlijke en professionele ontwikkeling

® Een team waar de cultuur stevig verankerd zit in onze naam. We zijn Creatief in onze oplossingen,

Respectvol naar klanten en collega's, Alert voor nieuwe marktkansen, en we doen het vooral Samen.

Herken je jezelf in deze vacature?
Wil jij je stempel drukken op de verdere groei van CRAS en werken in een organisatie waar ondernemerschap en

passie voor het vak centraal staan?

Solliciteer vandaag nog via onze jobsite en dan nodig ik je graag uit voor een (virtueel) koffie'tje of thee'tje!

https://www.craswoodgroup.be/
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